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InnoMe - zenCELL
• zenCELL ist gerade noch ein Geschäftseinheit von InnoMe

• Soll aber spätestens in Q2 ausgegründet werden 
• Sitz ist in Espelkamp (NRW)
• Home Office ist kein Problem! 

• Wir haben ein Produkt am Markt → zenCELL owl
• Inkubator-Mikroskop mit 24-Kameras
• ~150 Geräte im Markt
• Der Vertrieb läuft hauptsächlich über Distributoren

• Im Moment großer akademischer Kundenanteil, soll aber durch die 
Neuausrichtung industrielle Kunden ansprechen

• Die Produktion ist ausgelagert
• https://zencellowl.com/

• Eine Exit-Strategie wird verfolgt

https://zencellowl.com/
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Geschäftsmodell –
Womit verdienen wir Geld? 

Mikroskop
Basis für alles

Stage
Well-Multiplikator

Software
Einfache Auswertung - Überall

Modul Plattform
Analysen im Well
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Produktroadmap

2023

2024

2025

2026

2027

2028

Q4 zenCELL owl
- größeres FoV
- 18 mm Pitch

Stage für alle 96-Wells
Launch Cloud-Software 

Plattform (Impedanz)
- Analyse-Modul 
- Erster Verbrauchsartikel

Plattform (pH)

Qualifizierungstool
- Zellkultur Bewertung möglich
→ Reproduzierbarkeit

Software „Cell watcher“
- Aktive Benachrichtigung

Finanziert durch Investoren
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Team

CEO – Vollzeit

Ali Durmaz
Sales & Distributions Manager

Philipp Dörfler
Zellkultur Experte

Elektroingenieur – Vollzeit

Berater

Walter Wirths
Technologie-Berater
CEO of senspire

Jannik Jungmann
Sales & Strategieberater
CEO of PHABIOC GmbH

Jannik Koch
Content Creator
accensors GmbH
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Kompetenzen im Team
• Markt- und Kundenverständnis

• How-to-sell

• Fähigkeiten zur Leitung und Schulung der Vertriebspartner (Key 
Account Management)

• Netzwerk
• Anwender
• Entwicklungs-Dienstleister

• Bewertung von Entwicklungsarbeiten 
• Vision
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Herausforderungen
• Markt für Zellkultur-Qualifizierung noch besser verstehen

• Nische definieren und zenCELL platzieren
• Weitere Umsatzmöglichkeiten entdecken

• Anwendungen klarer herausarbeiten und Kunden gezielt 
ansprechen 
• Anteil von Geräten, die im Eigenvertrieb verkauft werden, soll steigen → 20% 
• Distributoren Netzwerk weiter ausbauen

• Vertrieb in den USA muss aufgebaut werden
• Größter Markt für live cell imaging

• Supply Chain verbessern
• Finden von Investoren und Abschluss von Investitionsrunden
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Umsatzplanung
• Hier noch einmal paar Informationen zu bisherigen Verkäufen: 

• Hier unsere Planung (Stückzahlen + Umsatz) für die Zukunft:
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Vergütung für Geschäftsführung

• Hier müssen wir kreativ werden! 
• Alles ist denkbar, wenn es passt: 

• Anteile/Mitgründer 
• Grundgehalt 
• Bonus
• Etc. 

→ Siehst Du dich in einem Start-Up und hast Du Bock zenCELL groß zu machen?
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Contact us:

www.zencellowl.com

+49 (89) 215 377 00

info@zencellowl.com
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